Marian Cano, presidenta de AVECAL: “EEUU
anuncié este mes la suspensiéon de aranceles al
calzado espanol por un plazo de 180 dias”

26/06/2021

Marian Cano

La presidenta de la Asociacién Valenciana de
Empresarios del Calzado, Avecal, Marién Cano, comenta
en qué momento se encuentra la industria zapatera, en
un afo marcado por la pandemia. Es un hecho que las
empresas de calzado de los municipios de Elda y Petrer,
principales centros de produccién del calzado de calidad
y donde se aglutinan la mayoria de empresas de calzado
de la provincia de Alicante, junto con Villena y Elche, se
han visto afectados por los efectos de la crisis sanitaria
mundial.
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Se estima que mds de un 80 por ciento de estas
empresas de calzado vieron reducida su carta de pedidos
durante las dos Gltimas temporadas, pero de ellas casi un
50 por ciento espera recuperar las ventas a partir del
préximo mes de septiembre. coincidiendo con el
comienzo de la préxima campafa. La industria del
calzado es una actividad en pleno proceso de
transformacién, buena muestra de ello es que las
empresas estdn apostando por las nuevas tecnologias y
materiales ecolégicos como revulsivo para lanzar nuevos

www.valledeelda.com Pagina 1 de 2


https://www.valledeelda.com

productos.

Asimismo, ferias como Momad Madrid, cuya préxima cita
serd (del 17 al 19 de septiembre) o Micam en Milan (del
20 al 23 de septiembre, en ltalia), son dos de los
certdmenes claves, entre otros, para relanzar la industria
del calzado.

éCémo cree que ha afectado la reduccién de
pedidos a las industrias de calzado en la provincia
de Alicante?

La situacién de incertidumbre generada por la posible
subida de los aranceles al calzado espanol ha producido
la deslocalizacién de pedidos, que ya no se van a poder
recuperar esta temporada. De momento, no podemos
dar estimaciones concretas sobre cémo ha impactado
hasta que no tengamos las cifras de exportaciones para
analizarlas con detenimiento.

Parece ser que cerca de un 50 por ciento de las
industria zapatera espera recuperar sus ventas el
préximo mes de septiembre

No podemos hablar todavia de cifras exactas. No
obstante, si que podemos trasladar que la actividad del
comercio minorista del calzado se ha visto reactivada
levemente en los meses de abril y mayo, coincidiendo con
la reduccién de medidas que limitaban la vida social. Este
dato hace pensar que de cara a las préximas ferias
nuestros clientes vendrdn con un dnimo mds positivo,
aunque creemos que la recuperacién de nuestras

empresas no empezaré a producirse hasta 2022.

¢En qué punto se encuentran las negociaciones
relativas a los aranceles estadounidenses a la
exportaciéon de calzado espanol?

El Gobierno de Estados Unidos, a principios de este mes

Semanario de informacién local, deportes y espectaculos.

de junio, ha anunciado la suspensién de la subida de
aranceles al calzado espafol del 25%, por un plazo de
hasta 180 dias, mientras contindan los contactos
bilaterales en relacién con la aplicacién de las tasas
digitales dentro del marco de la OCDE. El anuncio
estadounidense ha supuesto un balén de aire para
nuestras empresas disipando,

aunque sead

temporalmente, la incertidumbre que se habia generado.

Se estima que solo un 5 por ciento de empresas es
reticente a participar o asistir a las préximas citas
feriales internacionales, especialmente a la Micam y
Momad, équé previsiones hay al respecto?

No sabemos de dénde procede el dato que me comenta,
pero le puedo decir que las perspectivas de comercio
parecen ser algo mds positivas, lo que estd animando a
participar a las empresas del calzado en las ferias. Sin
embargo, hay que ser conscientes de que hasta que no se
recupere la movilidad a nivel mundial los expositores de
las ferias van a tener dificultades para alcanzar los niveles
de actividad que mantenian antes. El cardcter de estas
ferias internacionales se va a ver reducido hasta que la
movilidad entre continentes no se normalice del todo.

éSon estas ferias claves para relanzar la industria
del calzado?

Las ferias de calzado son una herramienta de promocién
muy importante para el sector que permite el contacto
directo con el cliente, aunque no son la Unica via de
promocién que dispone nuestra industria. También es
cierto que la situaciéon vivida en los Ultimos meses ha
hecho que muchas empresas trabajaran en los showroom
virtuales para poder mostrar sus colecciones de manera
online a sus clientes. Desde la patronal, pensamos que
ambas opciones van a convivir porque el contacto en
ferias continGa siendo importante para tomar el pulso al
cliente en directo y abrir nuevos mercados.
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